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Manulife
Sudah 36 Tahun
Beroperasi

di Indonesia

JIAKARTA- M

tersebar di berbagal wilayah Indonesia.

teknologl

(GroupL
Manulife Indonesta.
“Tepat 18 Juli 2021, k
selama 36 tahun. Kami meyakini bahwa 36 tahun

‘memulai bisnis kamidi Indonesia, adalah komitmen
Manulife ujar

‘Presiclen Dirckiur & CEO Manulife Indonesia, Ryan
Charland.

OIK), rek;

nasabah.
“Tentanya pada perfalanan initerdapat berbagal

daerah Cikini, Jakarta Pusat. Kini, Manulife Indonesia telah
1

Manulife

i i i Ry
triliun sejak tahun 2017 hingga akhir juni 2021 Terkait
COVID-19, : i i
‘sebesar Rp 262 miliar per 10 Jui 2021,

S 2021

yangberkisar Rp 410 miliar.

an MiPrep Legaey for O

‘maupun generasi masa depan.
April 2021 lal

il i < baru
‘dengan lokasi yang lebih strategis, terjangkau, nyaman.
Selain it i

K

pemasar
sama lain.
& 20tahun,
TbuWati, begitu biasa disapa, mempercayakan
Manuiif

gatkan

A
dengan syar: berjalan
dengan baik dan lancar. T
saatini
(rel/ram)

Terima kasih kepada

Manulife Indonesia maupun
kepada agen pemasaran

vang telah berinisiatif
mengingatkan dirinya
mengenai maturity claim.”
HANDRIANI TJATUR
SETLOWATI

LUNGUR:
pada saat peluncuran kantor Customer Contact Center
Manuiife Indonesia beberapa wakiu lalu.
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B PEMBAYARAN KLAIM ASURANSI

Warga beraktivitas di dekat logo Manulife
Indonesia di Jakarta, Kamis (22/7). PT Asuransi Jiwa
Manulife Indonesia (Manulife Indonesia) telah memba-
rkan klaim senilai lebih dari Rp27 triliun sejak 2017
ingga akhir Juni 2021, termasuk klaim khusus Covid-

Bisnlsrief Hermawan B

19 sebesar Rp262 miliar per 10 Juni 2021. Selain itu
selama 6 bulan pertama 2021, Manulife Indonesia juga
membayarkan maturity claim (klaim akhir kontrak)
kepada lebih dari 2100 nasabah, dengan nilai sekitar
Rp440 miliar.
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[ SEARE ]
Tokio Marine Life Insurance Hadirkan
Panduan Isoman untuk Keluarga

v

Jumlah kasus COVID-19 mengalami peningkatan dalam beberapa minggu ini. Kondisi ini tentunya tidak bisa
dibiarkan berlarut-larut. Semua pihak harus terlibat aktif dalam mengendalikan atau menekan penyebaran
virus ini

Apalagi, semakin banyak anak-anak yang terinfeksi virus ini. Berdasarkan data dari Kementerian Kesehatan
RI, umlah kasus positif COVID-19 pada anak usia 0-18 tahun di DKI Jakarta per tanggal 14 Juli lalu telah
mencapai 86,516 orang.

Peningkatan jumlah kasus ini membuat Bed Qccupancy Rate (BOR) alias tingkat keterisian tempat tidur di
rumah sakit di berbagai daerah mencapai 80-90%. Bahkan beberapa di antaranya telah kelebihan kapasitas.
Sehingga, banyak orang yang terpapar COVID-19 melakukan isolasi mandiri (isoman), baik di rumah atau di
fasilitas yang disediakan

Melihat kondisi tersebut, Tokio Marine Life Insurance Indonesia menggelar kegiatan edukasi dalam webinar
bertajuk Program Freemium Isoman Aman dan Nyaman-Panduan Isolasi Mandiri Lengkap untuk Keluarga.
Menurut salah satu pembicara dalam webinar tersebut, yaitu Ketua Umum PB Ikatan Dokter Indonesia dr.
Daeng M. Fagih SH, MH, hal terpenting untuk diperhatikan adalah cara mencegah penularan virus COVID-19
ini

“Selain itu, mematuhi protokol kesehatan dengan sangat ketat, juga harus segera melakukan vaksinasi
Seperti pepatah umum, lebih baik mencegah dari pada mengobati,” katanya

Plogram Freemium lsoman Aman dan Nyaman W
i ot ik e —
o= - . . .
. Daeng Mohammad Faqin, SH, MH 4. Dimple Gobind Nagrani, Sp.A
: s et g

w
o

Sementara itu, Dokter Spesialis Anak RSIA Bunda Jakarta dr. Dimple Gobind Nagrani Sp A mengatakan,
kestabilan emosi orang tua menjadi hal penting apabila anaknya terdiagnosis COVID-19. Ada beberapa hal
yang dapat dilakukan untuk mengatasi hal tersebut, yaitu menjauhi informasi yang bukan dari sumber yang
terpercaya, konsultasikan kecemasan ke dokter spesialis dan bukan mendengarkan opini orang sekitar.

“Selain itu, pengalinan yang positif, contohnya berkomunikasi melalui video call, melakukan hobi seperti
berkebun, dan sebagainya,” katanya.

b4

Pregram Freemium merupakan upaya Tokio Marine Life Insurance untuk memberikan edukasi dan literasi
tentang pandemi, perencanaan keuangan, dan lainnya. Perusahaan asuransi ini juga memberikan Buku
Panduan Isoman Aman dan Nyaman dalam bentuk elektronik untuk para peserta. Di samping itu Tokio Marine
Life Insurance Indonesia juga memberikan perlindungan COVID-19 kepada nasabanhya melalui perluasan
manfaat untuk pertanggungan isoman di rumah tanpa mengenakan biaya tambahan

“Terkait perlindungan COVID-19, Tokio Marine Life Insurance Indonesia telah memberikan penambahan
manfaat santunan asuransi jiwa dan perluasan manfaat untuk pertanggungan isolasi mandiri tanpa
mengenakan biaya tambahan sejak bulan April lalu. Ini merupakan bentuk kepedulian Tokio Marine Life
Insurance Indonesia terhadap kondisi yang terjadi saat ini,” kata Nelly Husnayati, Director of Agency
Distribution PT Tokio Marine Life Insurance Indonesia.
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Kolaborasi, Astra Life Beri Asuransi Jiwa untuk
Nasabah Pluang

@i an

- L-1-1-X-1)

biem.co - PT Asuransi liwa Astra (Astra Life) berkolaborasi dengan Pluang memberikan
perlindungan asuransi jiwa untuk para nasabah. Pluang sendiri merupakan platform yang
bertujuan untuk mempermudah para investor mendiversifikasi portofolionya hanya di
dalam satu aplikasi melalui berbagai layanan investasi, seperti emas, S&P500,
cryptocurrency, dan reksadana.

“Melalui kerja sama ini, kami berharap semua nasabah Pluang bisa mendapatkan
ketenangan pikiran melalui perlindungan asuransi jiwa dari Astra Life. Semoga, ke
depannya kerja sama dengan Pluang dapat terus dikembangkan melalui perlindungan
yang lebih lengkap untuk nasabah Pluang,” ujar Presiden Direktur Astra Life, Windawati
Tjahjadi, dalam keterangan yang diterima biern.co, Kamis (22/7/2021).

Windawati menjelaskan, kerja sama Astra Life dengan Pluang telah dimulai sejak
November 2020, di mana Astra Life memberikan perlindungan kepada nasabah Pluang
yang melakukan investasi emas di dalam aplikasi Pluang

Tulisan yang Tak kalah Menarik /

Harga Cabai di Pas e m sekda Pandeglang: Ekonomi
Pandeglang Merangkak Haik Syariah Berikan
Lagi =1 Kesejohteroon bagi

3 y Masyarakat

@16 huly 2021

Google

“Dalam kerja sama ini, setiap pembelian emas minimum 1 gram, nasabah akan berpeluang
mendapatkan asuransi jiwa dari Pluang. Produk asuransi jiwa yang diberikan adalah
Asuransi liwa Kumpulan AVA Group Proteksi Dinamis yang memberikan perlindungan
finansial kepada keluarga atau pihak yang sudah ditentukan oleh nasabah sebagai
tertanggung apabila sewakru-waktu tertanggung mengalami risiko meninggal dunia
karena sebab alami/kecelakaan/sakit termasuk COVID-19 dengan perlindungan selama 1
bulan dan uang pertanggungan sebesar Rp15 juta per tertanggung/nasabah,” paparnya.

Sementara itu, Founder Pluang, Claudia Kolonas mengatakan bahwa Pluang berusaha
untuk selalu mengutamakan pelayanan terbaik bagi nasabah.

Google

“Selain memberikan harga yang kompetitif serta kemudahan transaksi, kami berharap
perlindungan jiwa dari Astra Life bisa menjadi added value bagi nasabah ketika memilih
Pluang sebagai penyedia layanan investasinya,” ungkapnya. (hh)
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Generali Catat Laba Tertinggi Sejak Beroperasi

PT Aswransd fiwa Generali Indopesda (Generall Indomesla)
mencatat laba sebesar Bp2636 miliar untuk kinera tahun 2020,
bertumbah 145% dibandingkan capajan tahun 2019, Hasil inl
juga merupakan peroleban laba tertinggi sejak Generali Indonesia
beroperssi di Indoneska. Lebih istbmewa, karena basll ind dicapal di
tengah kondisi pandemi dan ckonemi sedang memburuk selama
204 Generali Indonesla pun mencatat premd bruto sebesar Bpt, 3
triliun, dimana 97% meropakan hasil dari penjualan produk
reguber premiurm

CEC Generali Indonesia Edy Tuhirman miengstakan, kuncinya
sdalah teras berinovasi dan fokus pada kebutuhan nasabah, Inovasi
vang berbeda, sobutif, dan memiliki nilai tarmbah selaly diternukan
di setiap produk dan byanan Generall. "Inovasi-inovasi dalam hal
produk, proses dan layanan inilah yang temus mendukung jalur
distribusi kamnk, baik keagenan, bancassurance maupun corposate
solution,” futurnya. Generali Indonesia membayarkan klaim
sebesar Eped® miliar kepada 1es ribu keluarga di Indonesis sebagal
bagian komitmen perosabaan dalam memenuhi janji, [%1]
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AXA Mandiri Luncurkan Aplikasi
Telekonsultasi Kesehatan

FT' AXA Mandid Financial
Services (AN Manadirip
mefuncurkan  aplikasi  AXA
Mandird  Telekonsultasi  (ABMT)
guna meningkatkan akses lopanan
kesehatan dan bebas blaye bag
nasabah, Inovasi ini mempakan
respoms  terhadap kebutuan
lavanan kesehatan nasabah tanga
khaswatir tertular  Cowid-19
AMT  menyedinkan layanan
dokier sru:silﬂis seln.-fli Pqﬂy;lit
Dalam  (Intermist),  Psikolog
{ Peychologist), THT {(ENTh
Diakter Mata {Cphthalmologist),
Spesialis Fesehatan Kerja
{Ocoupational Health Specialisth,
Dokier Gigi  (Dentistl, Ahli
Jantung {Cardiclogisth, tersedia
dard jam 800 = 17,00 WIB,

“Layanam telekomsultasi
kamd tidak havyva  memberikan
intormasi UITALITL NAMAN

sudah Japll mielakukan prosés

pengobatan  vang  personalized

sesual keleniuan, Sesual regulash
vang berlakn, layanan keschatan secars
menyelursh dapat kami berikan muolai
telekonsultasi  dengan  dokter  umwm
bahkan dengan dokter spesalis pilthan
nassbah, pemeriksaan, hinggs pemberian
resep obat yang terkoneksl  langsung
dengan apotik online. Apsbila dibutuhkan,
nasgbah jugs dapat memperoleh rojukan
bapanan konsultssi hingga ke Elinik di
Singapura” wjar Handojo G, Koswms,
Presiden Direkinr A4 Mandiri, W)
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—— JULIENSTEIMER ————
KOMISARIE A4 MANDIR] FIMAMCIAL SERVICES, FRESIDEM EOMISARIE MAMDIR] AXA GEMERAL (NSURANCE

TRANSFORMASI YANG BERPUSAT

KEPADA NASABAH

EETOR, KEUANGAMN SENANTIASA [HTUNTUT

untuk  berubsh  sefalan  dengsn  berkembangnya

teknodogi penunjang dan bermbohoya gava hidup
masyarakat. Selamm lebih darl satu dekade, ANA Mandir
mergsakan pernbahan terschbat dan memiliki peagalaman
dalam besadaptasl atss perkembangan yang dinends pada
industri assuransi vang sangat kompeditit

Pandemi COVID-1Y yang nwlanda denfa sejak tahun
lalu kian mempercepat pervbahan dan pars pelaku wsaha
termssak sektor kenangan didorong uniuk segers melakukan
tndskan wntuk besadaptasl Bagh Jullen Stelmer, Komisaris
ANA Mandiri dan memimpin AXA di Indonesia, menanggapi
perubahan dan dimamika Indusirl ssuransd haros di el
dengan dan berpusat kepada nasabah,

"Fand mermilikl visl yaiou Paper to Partner” dimans kami
bertujean untuk tidak hanys berperan sebagai pernsahaan
ssurans| pembayar klalm, ramun sebagal mitra nasabah dalam
segals aspek kehidupen, baik dalam mencapai mimpinva,
menpaga kesehatan, meupun melindungl keluargs” kata
Julien Steimer.

Untuk rengsdi roltra nassbab, A4 bandis bertran sformas!
dengan  menerapkan  sjumlah  inisiafil, termasuk dengan
mmennnfastkan teknologl dan standar ghobal Grop 2504 Selain
mehmarkan produk-produk assransi vang wleran seperti
Aswransi MandiniTnternational Medical Care yang tersadla dalam
paket atan perdindnngan tambahan, memberikan pedindungan
terhadap COVID-19 hinggs ke huar negeri, AXA Mandirl juga
mienyediakan lavanan berbasis digital termasuk telekonsultasi
bagl para nassbah yang ingin berkonsultasi dengan dokter dalan
keamanan dan kenyamanan mumsh masing-masing.

“Panderni  COVID-1% tentunya semmbin  mengubah
kebutuhan dan perilakn nassbah, dan kami berfokus dan
Bekerjs sekust tenaga onfuk memenuhl bal-kal tersébot
Melahsi sermangat ‘Enow You Can, kamié yakin dapat
meninghatkan  senmngst para masabsh dan  mesyarakat
vang terkikis karens pandemd ini dengan menjadi mitra
dalzm mewiiedkan ngdan mereka serts melindungl aspek
kehidupan yang paling penting bagi mereka.” tambah Tulien,

Diengan semangat inl, AXA Mandlri fuga ikut serta dalam
upaya pemerintah untuk melawan penyebaran COVID-1%
malalui berbagsi eglatsn. Salah satunya ketiks AXA Mandirl
dipercava untuk menyediskan perlindungan jiwa senilai
lebh dari Bp § trilien kepeda 35000 tenaga kesehatan yang

BERITS

o bd
HEEIA HELE NEE

menjadi garda terdepan pensnganan CCVID-1% Karvawan
dan mitrs A4 Mandir dan AXA jugs menyalurkan bantuan
berupa alat pelindung diri {APDY} untak para tenaga kesehatan
senilal bbih darl Rp 456 juts sebagal kontribast lebih bagh
penanganan COVID-12 di Indonesia,

TAXA merupakan perusshazn global dengan pengalanmn
mebipani nesabah selama bebih dar seratns tabun. Eomitmen
kand untok mengad] mitra nasabah tidak hanva terbatas
dengan memenuhi kebutnhan mereka saat ind naman juga
untuk melindungl dan memberdayakan mereks  untek
sejahtera di masa depan, Secara global, AXA memiliki pusat
riset dan anafitik untuk mengantisipast ristko dan kebatuhan
masyarakat di masa mendatang. Selain i, melalni inisiatif
AXA Mext, kamd juga mwembatn masyarakat di berbagai
belshan dunia untuk mempercepat dan menerapkan incvasi
terbary sehinggs dapat menghadapl segals tantangan yang
akan datang di kermudian hari.” papar Tulien.

Selaln o, dengan terpilibnys Julien Stelnwr sebagal
Kretua Executive Board Kamar Dagang dan Industri Eropa di
Indonesia H21 - 3022, fa menegaskan bahwa perusshaan-
perusahzan Eropa di Indoaesia siap mendukung pemerintah
Indonests dalamy meninghstkan  pertwmbuhan  ekomond
negara yang berkelanjutan dan jangka pamjang serts bagi
kemajuan manusla. B

izl INWVESTOR 13
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Allianz Life Catat Pertumbuhan 27 8%
PT Asuransi Allianz Life Indonesia
iAllanz Life Indonesia) mencatal Kinerna
positit meski di tengah situasi pandemi.
.‘;r|rn||".l||g 0, Allan: L= ladoneda
mencatat  pendapatan premi brato
[t;luoﬁ- writlen Frrl'rljul1u"ﬂ"f"f'?i webhpsap
REpléd triliun, slias bertumbuh 27,5%
ditml‘u]lllglul'l tahun 2019, Perusabaan
pun berhssil membukokan laba bersih
sebesar Bpl.3 triliun, naik 16%. Allanz
Life Indopesis berhastl membukukan
Werighted MNew  Business  Premiam
{(WHEF} sebesar 15%. melampaui rata-
rata pasar yang menuran justra menurn
-12.2% Pertumbuban ink berlanjut hingga
kuartal T tahun 2021, dimana Allianz Life

Indonesia  membukukan  periumbohan
WNBP sebesar 14%, sementara rata-rata
industri hanya naik &%,

Country Manager & Darektur Utama
Allianz Lite Indonesia Joos Louwwerier
mengungkapkan, Allianz Lite Indonesia
dengan capat melakukan adaptasi dan
menerapka  perubshan  untuk  tetap
menyediakan perlindungan asiransi serta
memtrerikan layanan terbaik baik nasabah,
“Kami sdahi memmstikan nasabah dan
mitra bispis dapat terus mengakses produk
dan h}nnuu kami dam rmanapun dan
kapanpun. Semakin banyak proses telsh
diubah menjadi berbasis -Illlt:itﬂl uniuk
memberikan  cugomier  experience vang
anik dan madah® kata Joos :'n'r'l|



Judul

Hanwha Life Perluas Jaringan dengan 18 Kantor Pemasaran

Nama Media

Investor.id

Newstrend

Pembukaan 6 Kantor Pemasaran Baru Hanwa Life

Halaman/URL

https://investor.id/finance/hanwha-life-perluas-jaringan-
dengan-18-kantor-pemasaran

Tanggal Berita

2021-07-22

Sentimen

Netral

Hanwha Life Perluas Jaringan dengan 18 Kantor
Pemasaran

Thomas £ Hareta (t t )

DX JAKARTA, investor.id - PT Hanwha Life Insurance Indonesia, salan satu
perusahaan asuransi jiwa terbesar asal Korea Selatan, melakukan ekspansi
dengan 6 kantor p baru di Solo ¥
Batam, dan Makassar.

CEO Hanwha Life Insurance David Yeom Hanwha

eTiQa Life akan memperiuas bisnisnya dengan memiliki 18 kantor pemasaran di
Indonesia pada tahun ini. Lewat perkembangan ini, pihaknya akan mempercepat
tercapainya visi Hanwha Life menjadi top 10 asuransi jiwa terbaik di Indonesia
pada 2023

Asuransi

Hanwha Life hadir untuk memberikan proteksi kesehatan dan finansial di
Kendaraan

Indonesia, terutama dalam masa pandemi. Kami harap, 18 kantor pemasaran

back Hanwha Life memberikan akses lebih mudah untuk menghadiahkan cinta berupa
periindungan bagi orang tersayang. Hanwha Life mengedepankan campaign
Hadiahkan Cinta yang melindungi setiap momen berharga dalam hidup, melalui
berbagai produk asuransi kompetitif dengan premi terjangkau.” jelas dia dalam
keterangan tertulis. Kamis (22/7/2021).

Ketika memilih perlindungan kesehatan dan finansial, nasabah harus jeli
menentukan perusahaan asuransi yang aman dan terpercaya. Salah satu tolak
ukumya adalah Otoritas Jasa (OJK) i fingkat

atau risk based capital (RBC) perusahaan asuransi minimal 120%. Hanwha Life
menmiliki tingkat solvabilitas (RBC) jauh lebih finggi dibandingkan batas minimal
QJK. yakni sebesar 7.630,37% pada kuartal 1-2021 atau naik 35% dari periode
sama tanun lalu 5.624,15%

Chief Marketing Strategic Officer (CMSO) Hanwha Life Insurance Indonesia
Steven Namkoong menambahkan, Hanwha Saving Protection untuk proteksi
finansial merupakan produk dengan performa terbaik pada tengah tahun
pertama 2021. Lebih lanjut, pada semester kedua tahun ini, Hanwha Life akan
meluncurkan produk baru, yakni asuransi kesehatan yang lebih komprehensif
dengan manfaat rawat inap dan rawat jalan

Dalam masa pandemi, masyarakat bisa mendapatkan proteksi lewat kanal digital
Hanwha Life, seperti melalui email ife.co.id maupun WhatsApp
0811-1371-0100. Masyarakat juga bisa terlibat dalam berbagai campaign dan
aktivitas perusahaan via Instagram hanwhnalife. id

Pada kuartal 1-2021, Hanwha Life telah membayarkan klaim dan manfaat kepada
nasabah sebesar Rp 32,05 miliar, naik 253% dari Rp 9,08 miliar tahun
sebelumnya. Pada periode yang sama, jumiah agen meningkat 26,4% menjadi
1.948 agen, dan Hanwha Life memiliki total aset Rp 2,07 triliun, total investasi Rp
1,93 triliun serta hasil investasi Rp 25,53 miliar.

Hanwha Life juga mencatatkan keuntungan sebesar Rp 33,71 miliar pada 2020
naik 19% (yoy) dari Rp 28,31 miliar tahun 2019,
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Hanwha Life Perluas Jaringan dengan
18 Kantor Pemasaran !

By Rezkiana Nisaputra on 22/07/2021 - No Comment |

Jakarta — Hanwha Life Insurance Indonesia (Hanwha Life), perusahaan asuransi jiwa asal Korea
Selatan, melakukan ekspansi dengan menghadirkan 6 kantor pemasaran baru di Semarang, Solo, 3
Surabaya, Batam dan Makassar.

David Yeom, CEQ Hanwha Life Insurance Indonesia, mengungkapkan, pihaknya akan memperluas
bisnisnya dengan memiliki 18 kantor pemasaran di Indonesia pada akhir 2021. “Lewat
perkembangan ini, kami akan mempercepat tercapainya visi Hanwha Life menjadi Top 10 asuransi
jiwa terbaik di Indonesia pada 2023,” katanya, melalui keterangan resminya, Kamis, 22 Juli 2021.

David melanjutkan, Hanwha Life hadir untuk memberikan proteksi kesehatan dan finansial di
Indonesia, terutama dalam masa pandemi. ,

“Kami harap, 18 kantor pemasaran Hanwha Life memberikan akses lebih mudah untuk
menghadiahkan cinta berupa perlindungan bagi orang tersavang. Hanwha Life mengedepankan
campaign Hadiahkan Cinta yang melindungi setiap momen berharga dalam hidup, melalui
berbagai produk asuransi kompetitif dengan premi terjangkau,” tukasnya.

Ketika memilih perlindungan kesehatan dan finansial, nasabah harus jeli menentukan perusahaan
asuransi yang aman dan terpercaya. Salah satu tolak ukurnya adalah Otoritas Jasa Keuangan
(OJK) mewajibkan tingkat solvabilitas atau risk based capital (RBC) perusahaan asuransi minimal
1209%. Hanwha Life memiliki tingkat solvabilitas (RBC) jauh lebih tinggi dibandingkan batas
minimal OJK, yakni sebesar 7.630,37% pada kuartal 1 2021, naik 35% dari 5.624,15% secara year

on year (yoy).

Sementara, Steven Namkoong, Chief Marketing Strategic Officer (CMSO) Hanwha Life Insurance
Indonesia, menambahkan, Hanwha Saving Protection untuk proteksi finansial merupakan produk
dengan performa terbaik pada tengah tahun pertama 2021. “Pada semester 2 tahun ini, kami akan
meluncurkan produk baru, vakni asuransi kesehatan yang lebih komprehensif dengan manfaat
rawat inap dan rawat jalan,” kata Steven.

Pada kuartal 1 2021, Hanwha Life telah membayarkan klaim dan manfaat kepada nasabah sebesar
Rp32,05 miliar, naik 253% dari RpQ,08 miliar tahun sebelumnya. Pada periode yang sama, jumlah
agen meningkat 26,4% menjadi 1.048 agen, dan Hanwha Life memilili total aset Rp2,07 triliun,
total investasi Rp1,93 triliun serta hasil investasi Rp25,53 miliar.

Hanwha Life juga mencatatkan keuntungan sebesar Rp33,71 miliar pada tahun 2020, naik 19%
(voy) dari Rp28,31 miliar tahun 2019. (*) Ari Nugroho
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Selatan, Hanwha Life Insurance Indonesia (Hanwha Life)

memp

di Indonesia dengan membidik
masyarakat di lima kota

Perlusan bisnis ini dilakukan melalui pendirian enam kantor

pemasaran baru di Semarang, Solo, Surabaya, Batam dan
Makassar
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nsurance Indonesia David Yeom mengatakan,

Ha memperluas bisnisnya dengan memiliki 18
kantor pemasaran di Indonesia pada akhir 2021

Lewat perkembangan Ini, kami akan mempercepat tercapainya
visi Hanwha Life menjadi top 10 asuransi jiwa terbaik di Indonesia
pada tahun 2023," papar David dalam keterangannya, Kamis
(22/7/2021).

Menurutnya, Hanwha Life hadir untuk memberikan proteksi
kesehatan dan finansial masyarakat, terutama dalam masa

pandemi.

Baca uga: Peran Asuransi dalam Menunjang Keglatan Hulu
Migas

Oleh sebab itu, David pun mengimbau masyarakat untuk
memilih perlindungan kesehatan dan finansial secara jeli, d

mana salah tolak ukurnya yaitu melihat tingkat selvabilitas atau
risk based capital (RBC) perusahaan asuransi harus minimal 120

Hanwha Life sendiri memiliki tingkat RBC jauh lebih tinggi
dibandingkan batas minimal OJK, yakni sebesar 7.630,37 persen
pada kuart:

1, nalk 35 persen darl 5.624,15 persen secara
year on year (yoy).

Pada kuartal | 2021, Hanwha Life telah membayarkan klaim dan

manfaat kepad
darl Rp 9,08 miliar tahy

bah s Rp32,05 miliar, naik 253 persen

ebelumnya.

Pada periode yang sama, jumiah agen meningkat 26,4 persen
menjadi 1.948 agen, dan Hanwha Life memilik Rp 2,07
triliun, total investasi Rp 1,93 triliun serta hasil investasi Rp 25,53

Hanwha Life juga mencatatkan keuntungan sebesar Rp 33,71

20,

miliar pada naik 19 persen (yoy) dari Rp 28,31 miliar 2019.
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JawaPos.com - PT Asuransi Jiwa IFG atau IFG Lifs sebagai bagian dari holding

BUMN Asuransi stau Indonesia Financial Group

) sisp bersaing dan
menghadirkan modsl bisnis asuransi dengan produk berorientasi proteksi dan
produk investasi berisiko rendah. Direktur Utama IFG Life, Andy Samuel

menysmpaikan, bahwa fokus bisnis IFG Life skan menyssar pada produk-produk

asuransi yang mampu menjawab kebutuhan pasar.

Maka dari itu, IFG Life menghadirkan produk asuransi yang berorientasi pada

proteksi yang merupakan marwah dari industri asuransi jiwa. Andy me

fai, sudah
semestinya produk asuransi menciptakan perlindungan kepada masyarakat dalam

halini pemegang polis.

“Bagi bisnis IFG

produk asuransi proteksi dan produk investasi berisiko

rendah masin sang:

van dengan kebutuhan pasar karens mampu memberikan

perlindungan terhadap risiko-nisiko yang dipertanggungkan;’ terang Andy melalui

keterangan tertulis, Kamis

Oleh karena itu, kata Andy, IFG Life akan mengembangkan produk dan Layanan
asuransi proteksi

yang maksimal, sehat dan komprehensit yang dilandasi oleh tata kelola yang baik,
manajemen

timalkan

risiko yang kuat dan penuh kehati-hatian. IFG Life juga akan meng

pemaniaatan
taknologi termutakhir untuk memperluas akses layanan sehingga layanan protaksi
bisa dibenkan

secara maksimal kepada Pemegang Polis.

e i e i LAt

Sementara itu, untuk siap bersaing dengan industri asuransi jiwa nasional, terdapat

tiga pilar
bisnis yang disiapkan oleh IFG Life. Pertama, pengelolaan portofolio pengalihan
polis PT Asuransi Jiwasraya (Persero) yang telah direstrukturisasi

Kedua, pengembangan bisnis baru yang berbasis jiwa dan kesehatan dengan

optimalisasi market, saluran distribusi penjualan dan memantaatkan

g dan BUMN serta pengembangan anorganik asuransi kesehatan
Ketiga, per angan pengelolaan dana pensiun melalui Dana Pensiun Lembaga
Keuangan (DPLK).
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IFG Life menggarap pasar skosistem BUMN, mulai dari korporasi, pegawai,
pelanggan BUMN,

o U i 000eC

PT Asuransl Jiwa IFG (IFG Life), sebagal perusahaan asurans baru
di indonesta siap bersaing dengan industri asurans! jiwa nasional
dengan menerapkan (iga pilar strategl. Salah satunya, melalui
pengelolaan poriofolio pengalihan polis PT st Jiwastaya
(Persero) yang telah direstrukturisasi,

IFG Life merupakan bagtan dari Indonesta Fimancial Group (IFG),
holding Badan Usaha Milik Negara (BUMN) bidang Asuransi dan
Penjaminan,

Internet WiFi untuk
Belajar dari Rumah.

izrust Home Intarnet 18 76 Mbps.
ey Rp 325,000buler
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Direktur Utama IFG Life, Andy Samuel menyampatkan pilar strateg!
Kedua ialah pengembangan bisnis haru yang berbasis jiwa dan
kesehatan. Caranya, dengan optimalisasi captive market, saluran
distribusi penjualan, memanaatkan ekosistem BUMN, serta
pengembangan anorganik asuransi kesehatan

waca oa
= ?
Poiis Jiwssraya Pindsh | Jnaasisys Bakal diwasrays, IFG Life
ke IFG Life Agustus. Menekan Pamar Ingin Disuntik Mzl

Industri Asurans|

“Ketiga, pengembangan pengelolaan dana pensiun melalul Dana
Pensiun Lembaga Keuangan (DPLK)." ufar Andy dalam keterangan
tertulis, Kamis (22/7).

Selain ita, Andy mengatakan perusahaan sisp bersaing dengan

irkan produk asuransi yang berorientasi pada proteksi dan
produke investasi berisiko rendah. Pasalnya, hal it merupalan
marwah darl Industrl asuranst jlwa.

Menurut Andl, sudah semestinya produk asurans! menclptakan
perlindungan kepada masyarakat. Fokus bisnls Inl untuk menjawab
keburuhan pasar yang sedang meningkar

Berdasarkan data Otoritas Jasa Keuangan (QJK) pada zaz20,
pendapatan prem: asuransi kesehatan tercatat mengalami kenaikan
hingga 17,2% menjaci R 13,66 triliun, Asuransi kesehatan,
merupaken produk asuransi radisional yang tdak disertal dengan
investasi,

*Bagi bisnis IFG Life, produk asuransi proteksi dan produk investasi
berisiko rendah masih sangat relevan dengan kebutuhan pasar
karena mampu memberlkan perlindungan terhadap ristko ristko yang
dipertanggungkan,” kata Andy.

IFG Life akan mengembangkan produl dan layanan asuransi protekst
yang maksimal, sehat, dan komprehensif yang dilandas! oleh tata
kalola yang bark, manajemen risiko yang kuar dan penuh kehari-
hatian. IFG Life juga meman faatkan teknologi untuk memperluas
akses layanan sehingga layanan protekst bisa diberikan secara
maksimal kepada pemegang polis.

Marker urama yang akan digarap aleh 1K 1ife adalah ekasistem
BUMN, mulai dari korporasi, pegawal, seria pelanggan BUMN. Andy
yakin, IFG Life mempunyal model bisnis yang cukup kuat Karena
mempunyai target pasar di BUMN yang besar dan dengan tata kelola
dan risk management yang kual,

*Hal it akan membantu memastikan bahwa perusahaan dikelola
dengan balk dan nantinya akan kepada
pemegang polis,” kata Andy.
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Jakarta - PT Asuransi Jiwa IFG atau IFG Life, sebagai perusahaan asuransi baru di Indonesia
siap menggebrak pasar asuransi nasional. Perusahaan yang menjadi bagian dari Indonesia
Financial Group (IFG) atau holding BUMN Asuransi dan Penjaminan ini siap bersaing dengan
menghadirkan

model bisnis asuransi dengan produk vang berorientasi pada proteksi dan produk investasi
berisiko rendah

Direktur Utama IFG Life, Andy Samuel menyampaikan, bahwa fokus bisnis IFG Life akan
menyasar pada produk-produk asuransi yang mampu menjawab kebutuhan pasar. Maka dar itu,
IFG Life

menghadirkan produk asuransi yang berorientasi pada proteksi yang merupakan marwah dari

industri asuransi jiwa.

Andy menilai, sudah semestinya produk asuransi menciptakan perlindungan kepada masyarakat

dalam hal ini pemegang polis.

"Bagi bisnis IFG Life, produk asuransi proteksi dan produl: investasi
berisiko rendah masih sangat relevan dengan kebutuhan pasar karena mampu memberikan
perlindungan terhadap risiko-risiko yang dipertanggungkan,” terang Andy, Kamis (22/7/2021).

Oleh karena itu, kata Andy, IFG Life akan mengembangkan produk dan layanan asuransi proteksi
yang maksimal, sehat dan komprehensif yang dilandasi oleh tata kelola yang baik, manajemen
risiko yang kuat dan penuh kehati-hatian.

IFG Life juga akan mengoptimalka teknologi te ir untuk memperluas akses
layanan sehingga layanan proteksi bisa diberikan
secara maksimal kepada Pemegang Polis.

Sementara itu, untuk siap bersaing dengan industri asuransi jiwa nasional, terdapat tiga pilar
bisnis yang disiapkan oleh IFG Life. Pertama, pengelolaan portofolio pengalihan polis PT Asuransi
Jiwasraya (Persero) yang telah direstrukturisasi.

Kedua, pengembangan bisnis baru yang berbasis jiwa dan kesehatan dengan optimalisasi captive
market, saluran distribusi penjualan dan memanfaatkan ekosistem Holding dan BUMN serta
pengembangan anorganik asuransi

kesehatan. Ketiga, pengembangan pengelolaan dana pensiun melalui Dana Pensiun Lembaga
Keuangan (DPLK).

Adapun market utama yang akan digarap oleh IFG Life adalah ekosistem BUMD

korporasi, pegawai, serta pelanggan BUMN.

Kami yakin bahwa IFG

ife mempunyai model bisnis yang cukup kuat karena mempunyai target
pasar di BUMN yang besar, dan dengan tata keloladan risk management yang kuat akan
membantu memastikan bahwa perusahaan dikelola

dengan baik, dan nantinya akan memberikan perlindungan kepada pemegang polis,” jelas Andy

Untuk mendukung terciptanya target pasar itu, IFG Life akan mengandalkan penjualan dan
pemasaran produk secara direct marketing melaui saluran distribusi Ageney Channel dan

Corporate Business Relationship (CBR)

Kedua saluran distribusi itu dijalankan oleh tim profesional yang terampil, dan terlatih serta

ters

rtifikasi dengan mengoptimalkan perannya sebagai financial advisor dan menjadi point of
contact dengan calon Pemegang Polis.

Andy dalam upaya perusahaan asuransi yang kuat, profitable, dan

berkelanjutan, IFG Life juga akan menerapkan sejumlah standarisas
IFG Life. Pengelolaan bisnis IFG Life juga akan berorientasi pada pengembangan produk-produk
dengan fitur manfaat yang realistis, sesuai dengan kebutuhan juga berkelanjutan dengan
memberikan proteksi di setiap tahap-tahap kehidupan calon Pemegang Polis.

untuk menjalankan bisnis

“Secara paralel, IFG Life juga akan menerapkan standarisasi yang aman pada sistem pengelolaan
investasi perusahaan. Dengan begitu kami optimis IFG Life akan menjadi pemain asuransi baru
dengan potensi bisnis yang besar dan sustainable, yang mampu n kepercayaan kepada

masyarakat,” ungkap Andy.
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Bisnis.com, JAKARTA - PT Asuransi Jiwa IFG atau IF G Lif, sebagai perusahaan asuransi
barudi -

menjadi
bagian dari Indonesia Financisl Group (IFG) atau hoiding BUMN Asuransi dan Panjaminan ini
siap bersaing deng mods b yang bercrientasi

pada profaksi dan produk mvestas bersiko rendan

Dirskiur Utama IFG Life, Andy Samual menyampaikan, bahwa fokus bisnis IFG Lile akan
menyesar pada prosui-produk asuransi yang mampu menjawab kebutuhan pasar Maks dan
0, IFG Life menghediken produk asuransi yang baro
‘mianwah dan iNdustr asuransi jiwa

Tinsi picts preoksi yang merupakan

Andy menilsi, ixah semestinya produk asuransi menciplakan pedindungsn kepada
masyarakat dalam hal ini pemegang polis

“Bag) bisnis IFG Life, produk asuransi proteksi dan produk investasi berisiks rendah masih
‘sangal relevan

rgan kebuluhan pe

* mempu mermberikan
risiko-risiko yang dipsrtanggungkan,” tarang Andy, Kamss (22712021},

dungan tort

Oleh karena i, kata Andy, IF G Life 8an mengembangkan proguk dan layanan asuransi
proteksi yang maksimal, sehsl dan komprenensil yang aiandasi olen 1ata kelola yang baik

manajemen resiko yang kuat dan penuh IFG Life juga akan mengop
pemantaatan leknolog) termulakhir unluk memperuas skses layanan sehingga layanan
proteksi bisa diberiken socar maksimal kepads Pemegang Polis.

Sementara fu, UNUK siap bersaing dengan Industri asuransi jwa nasional, terdapat tga pilar
bisnis yang desiapkan oleh IFG Life, Pertama, pengalolaan poriofalio pengainan polis T
Asurans Jiwasraya (Persaro) yang telah drestruklurisasi.

Kedua, pengembangan bisnis barnu yang berbass jwa dan kesehatan dengan oplimalisasi
caplive merkel. saluran distribusi pe dan BUMN
‘serta pangembangan anorgani asuransi kesehatan. Ketiga, pangembangan pengalolaan
dana pensiun melalui Dena Pensiun Lembaga Keuangan (DPLK)

mntitian exosistom Hok

Adapun a IFG Lifa adalah mulai dan
korparasi, pegewai, serta pelanggan BUMN

“Kami yakin bahwa IFG Lfe mempunyai model e memgunys
target pasar di BUMM yang besar, dan dengan tata kelola dan risk managemant yang ku
‘aKan Membantu Memastian bahws penisanasn dikelols dengan baik, dan Aantnya skan
membesikan perkdungan kapada pemegang pols,” jelas Andy

Uniuk mendukung lerciptanya langet pasar itu, IFG Life sken mengandalkan penjualan dan
pamassran produk 5 i Agency Chamnel dan
Corporate Busingss Relationship (CBR). Kedus saluran districusi itu dialankan olsh tim
profesional yang terampil, dan terlatin serla tersertitkasi dangan mengoptimalkan pecannya
sebagai f mengadi point of cantact dangan calon

ara diret markoting melaui saluran dis

Andy dalam upaya asurans| yang huat, profitabie,

dan barkalanjutan, IFG Life juga akar nleh stendarisasi uniuk menjakanken

bisnis IFG Lifa. Pengsiolaan bisnis IF(G Lifa juga akan berorientasi pada pengembangan
dengan fitwr Mantaat yang reslist

barkalanjutan dengan mambarikan proteksi di salian tahag-tahap Ketidupan cakin Pomegang

Polis.

“Seeara paralel, IFG Life juge kan menerapkan standarisasi yeng sman pada sistem
pangelolaan mvestasi perusahaan. Dangan begiu kami optimes IFG Life akan menjadi pamain
‘asurans1 baru dengan potensi bisnis yang besar dan susfainable, yang mampu membenkan
Koporcayasn Kupaa masyaiskal” ungkap Andy
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Jiveas IFG
atau IFG Life, akan menggebrak pasar asuransi nasional. Diketahui, IFG
Life merupakan bagian dari Indonesia Financial Group (IFG) atau
holding BUMN Asurans: dan Panjaminan

Jakarta - Perusahaan asuransi baru di Tanah Ar. FT Asuran:

Direktur Utama IFG Life, Andy Samuel mengatakan IFG Life akan
bersaing menghaditkan model bisnis asurans| dengan produk yang
berorientasi pada proteksi dan produk investasi berisiko rendah. Selain
itu, fokus bisnis IFG Life skan menyasar pada procuk produk ssuransi
Yang mampu menjawab kebutuhan pasar

Make dari itu, lanjust Andy, IFG Life menghadikan produk asuransi yang
berorientasi pada proteks: sebagal manwah dan industri asuransi jiwa.
Andy menilai, produk asuransi sudah semestinya menciptakan
perlindungan kepada masyarakal dalam hal ini pemegang polis

@x

Manfaat All Risk Hingga
Mobil Usia 12 Tahun

“Bagi bisnis IFG Life. produk asurans: prolsks dan produk rnvestas:
berisika rendah masin sangat relevan dengan kebutuhan pasar karena

mampu 4 terhadap risike
aipartanggungkan,” terang Andy dalam keterangan tertulis, Kamis
(22/712021),

Baca juga:

“Juru Selamat’ Jiwasraya Resmi Gabung AAJL, Ini
Dampaknya

a pun mengungkzp IFG Life akan mengembangkan produk dan layanan
asuransi proteksi yang maksimal, sehat. dan kemprehensil. Menurut
Andy, layanan IFG Life dilandasi oleh tata Kalola yang baik, manajemen
risiko yang kust, serta penuh kenati-hatian.

Tak hanya ilu, IFG Life juga akan mengoplimalkan pemantaatan
teknologi termutakhir untuk memperluas akses layanan. Sehingga, Andy
berharep pihaknye bisa memberikan layanan profeksi secara maksimal
kepada Pomagang Polis

Selain itu, Andy mengungkep terdapat figa pilar bisnis yang disiapkan
olsh IFG Life unluk bersaing dengan industr asuransi jwa nasional
Pertama, pengelolaan portofolio pengalihan polis PT Asuransi Jiwasraya
(Persera) yang lelah direstruklurisasi

Kedua, pengembangan bisnis baru yang berbasis jiwa dan kesehatan
dengan optimalisasi caplive market, saluran distribusi penjualan dan
memantaatkan okosistem Holding dan BUMN serta pengembangan
anomanik asuransi kesehatan. Serta ketiga, pengembangan
pengelolaan dana pensiun melalul Dana Pensiun Lembaga Keuangan
(DPL.

Sementara unluk markel ulama, Andy mengungkap pinaknya akan
menggarap ckosistom BUMN mulai dari korporasi, pegawai, serta
pelanggan BUMN

“Kami yakin bamya IFG Life mempunyal model bisnis yang cukup kuat
karena mempunyai target pasar di BUMN yang besar, dan dengen tata
kalola dan risk management yang kuat akan mambantu mermastikan
bahwa perusahaan dikelola dengan baik, dan nantinya akan
memberikan perlindungan kepada pemegang polis,” jelas Andy

Baca juga:
Jadi ‘Juru Solamat’ Jiwasraya, ini Model Bisnls IFG Life

Guna mendukung ferciptanya target pasar tersebut, penjualan dan
pemasaran produk secara direct marketing melalui seluran distribusi
Ageney Channel dan Corporata Business Relationship (CBR) akan
menjadi andalan IFG Life. Andy menyehutkan kedua saluran distribusi
tersebut akan dijaiankan oleh tm profesional yang lerampi, dan leratin
sorta tersortifikasi. Tim profesional tersebut pun disebut akal
mengopiimalkan perannya sebagai financial advisor dan menjadi point of
contact dengan calon Pemegang Folis

Andy , dalam upaya asuransi
yang kual, profiable, dan berkelanjulan, IFG Lie juga akan menerapkan
sejumiah standarissi untuk menjalankan bisnisnya

Menurulnya, pengelolaan bisnis IFG Lile juga akan beronentas pada
pengembangan produk-preduk dengan fitur manfaat yang realistis.
Produk juga akan disesuaikan dengan kebutuhan juga berkelanjutan
dengan memberikan proteksi di setiap tahap-tahap kenidupan calon
Pemegang Polis

“Secara paralel, |FG Life juga akan menerapkan Slandarnsasi yang aman
pada sistem pengelolaan investasi perusanaan. Dengan begit kami
optimnis IFG Life skan menjadi pemain asuransi bans dengan polensi
bisnis yang besar dan sustainable, yang mampu memberikan
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TRIBUNNEWS.COM, JAKARTA - PT Asuransi Jiwa IFG atau IFG Life,
menghadirkan model bisnis asuransi dengan produk yang

berorientasi pada proteksi dan produk investasi berisiko rendah.

Direktur Utama IFG Life Andy Samuel menyampaikan, fokus
bisnis IFG Life akan menyasar pada produk-produk asuransi yang
mampu menjawab kebutuhan pasar.

Baca juga: Bangun Jaringan di Lima Kota, Perusahaan Asuransi
Asal Korsel Ini Perluas Bisnisnya di Indonesia

Asuransi Receh
Ciputra Life

"Bagi bisnis IFG Life, produk asuransi proteksi dan produk
investasi berisiko rendah masih sangat relevan dengan
kebutuhan pasar karena mampu memberikan perfindungan
terhadap risiko-risiko yang dipertanggungjawabkan,” kata Andy
dalam keterangannya, Kamis (22/7/2021).

Menurutnya, IFG Life akan mengembangkan produk dan layanan
asuransi proteksi, sehat dan komprehensif yang dilandasi tata
kelola yang baik, manajemen risiko dan penuh kehati-hatian.

Baca juga: Kementan dan Jasindo Kolaborasi Jalankan
Asuransi Tani Berbasis Area

IFG Life juga akan mengoptimalkan pemanfaatan teknologi
termutakhir untuk memperluas akses layanan, sehingga layanan
proteksi bisa diberikan secara maksimal kepada pemegang polis.

Sementara itu, untuk siap bersaing dengan industri asuransi jiwa
nasional, Andy menyebut terdapat tiga pilar bisnis yang disiapkan
IFG Life.

Pertama, pengelolaan portofolio pengalihan polis PT Asuransi
Jiwasraya (Persero) yang telah direstrukturisasi.

Kedua, pengembangan bisnis baru yang berbasis jiwa dan
kesehatan dengan optimalisasi captive market, saluran distribusi
penjualan dan memanfaatkan ekosistem holding dan BUMN,
serta pengembangan anorganik asuransi kesehatan.

Ketiga, pengembangan pengelolaan dana pensiun melalui Dana
Pensiun Lembaga Keuangan (DPLK).

Adapun market utama yang akan digarap IFG Life yaitu ekosistem
BUMN, mulai dari korporasi, pegawai, serta pelanggan BUMN.

“Kami yakin bahwa IFG Life mempunyai model bisnis yang cukup
kuat karena mempunyai target pasar di BUMN yang besar,"

ucapnya
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KONTAN.CO.ID - JAKARTA. PT Asuransi Jiwa IFG atau IFG Life merupakan
pendatang baru di pasar asuransi nasional. Sebagai bagian dari Indonesia
Financial Group (IFG), IFG Life menghadirkan model bisnis asuransi dengan
produk yang berorientasi pada proteksi dan produk investasi berisika
rendah.

Direktur Utama IFG Life Andy Samuel bilang Kalau fokus bisnis IFG Life
akan menyasar pada praduk produk asuransi yang mampu menjawab
kebuluhan pasar. Maka dari itu, IFG Life menghadirkan produk asuransi
yang berorientasi pada proteksi yang merupakan marwah dari industri
asuransijiwa

"Bagi bisris IFG Life, produk asuransi proteksi dan produk investasi berisiko JP
rendah masih sangat reevan dengan kebutuhan pasar karena mampu
memberikan perlindungan terha risiko yang dipertanggungkan

ujar Andy, Kamis (22/7),

Baca Juga

Dalam menjalarkan bisnisnya, IFG Lif akan mengembangkan produk dan
layanan asuransi proteksi dengan dilandasi oleh tata kelola yang baik,
manajemen risiko yang kuat dan penun kehati-natian. IFG Life juga akan
teknologi untuk akses layanan
sehingga layanan proteksi bisa diberiken secara maksimal kepada

pemegang polis.

Ada tiga pilar bisnis yang disiapkan cleh IFG Life, antara lain pengelolaan
portofolio pengalihan polis FT Asuransi Jiwasraya (Persera) yang telah
direstrukturis:
kesehatan dengan optimalisasi capiive marke, saluran distribusi penjualan
dan memanfaatkan ekosistem hoiding dan BUMN serta pengembangan
anarganik asuransi kesehatan. Terakhir, pengembangan pengelolaan dana
pensiun melalui Dana Pensiun Lembaga Kewangan (DPLK).

i Lalu, dan

engembangan bisnis baru yang berbas

“Kami yakin bahwa IFG Life mempunyai madel bisnis yang cukup kuat
karena mempunyai target pasar di BUMN yang besar, dan dengan tata
kelola dan risk management yang kuat akan membantu memastikan bahwa
perusah
perlindungan kepada pemegang poli

1 dikelala dengan baik, dan nantinya akan memberikan
clas Andy.

Untuk mendukung terciptanya target pasar itu, IFG Life akan mengandalkan
penjualan dan pemasaran produk secara diect marketiog melalui saluran
distribusi agency channel den corporate business relationship (CBR), Kedua
saluran distribusi itu dijalankan oleh tim profesional yang tersertifikasi
dengan mengoptimalkan perannya sebagal financial advisor dan menjadi
point sf contact dengan calon pemegang polis.

Baca Juga:
Andy dalam upaya i asuransi yang
Kual, profiiable, dan berkelanjutan, IFG Life juga akan menerapkan sejumlah
untuk bisnis IFG Life. bisnis IFG
Life juga akan pada dengan fitur

p
manfaat yang realistis, sesuai dengan kebutuhan juga berkelanjutan dengan
memberikan proteksi di setiap tahap-tahap kehidupan calan Pemegang
Polis

“Secara paralel, IFG Life juga akan menerapkan standardisasi yang aman
pada sistem pengelolaan investasi perusahaan. Dengan begitu kami
oplin
yang besar dan yang mampu kepada
masyarakat, pungkas Andy.

FG Life akan menjadi pemain asurans| ban dengan patensi bisnis
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Jakarta, CNBC Indenesia - PT Asuransi Jiwa IFG alau IFG Lile.
58hagAI PAMUSANAAN ASUFANSI Bary 41 INAINESA SI3D MENGUENMK pasar

asuransi nasional. Porusahaan yang menjadi bagian dari Indon

i
Financial Graup (IFC) atau holding BUMN Asuransi dan Panjaminan ini
SIAD BATEAING CENGAN MENgNACITKaN MGel DISNIS A5Urans! dengan
preduks yeng berorientasi pads protsksi dan prod.k investasi berisico

p Pasar Asuransi Nasion,

nAMIB menjAWal KeBUIUNaN Basa. Maka oan tu, IFG
manghadirkan produk asuransi yang berorientasi pads protsksi yang
Merupakan manwan dar indust ;

urans jiws

Andy menilei, sudsh semestinya produi asurans! menciptakan
PEMIACUNGAN KEDAN MASYAMAkAT BRIAM Kal I FEMEQANG polis. “Hag
produk asuransi proteksi dan procuk inveslasi berisiko
fENASN MASIN SANGAT AISVAR CARGAN KABUIURAN RASAT KAreRa Mampu
embutikan perindungan lerhadap isiko-isiko yang
dipertanggungkan,” tarang Andy di Jakarta, Kamis (22/7/2021)

bisnis IFG

Asurans] Movii Ternemat
Do frand &y
Hargs Bram =

lifepal  consmumancovea

Olsh karans itu, kats Andy, IFG Lifs akan mengembangkan produk dan
IAYANAN ASUIANSI PraTeks! yang MaksIMal, 5enG! 450 KOMPRENeRSIT yang
dilandasi oleh lala kelola yang baik, manajsmen risike yang kuat den
penuh kehatinatian FG |ife [1ga akan mengaptimalkan pemanfastan
teknalogi lermulakhic unluk memperluss skses layanan sohingga
layanan protaksi bisa dibarikan secars maksimal kapaca Pemegang
Palis

Baca: AAJI: Asuransi Jiwa Beroperasi Sesuai Aturan PPKM
Darurat

Sementara . unfuk siap bersaing dengan industn asuransi jwa
nasional, lerdepal iga piler bisnis yang disiapkan olsh IFG Lifs
Pertama, pengelolaan portofalio pengalinan polis PT Asuransi
Jiwasrava (Persere) vana leleh direstuklunsasi, Kedua,
pangembangan bisnis baru yang barbasis jwa dan kesshatan dengan
optimalisas captive markel, saluran distibus! peniualan dan
mamanfaatkan skosistem Holding den BUMN serta pengsmbangan
anorganik asiirans kesehatan Ketiga, pengembangan penaelalaan

dana pensiun melalsi Dana Pensiun Lembaga Keuangan (DPLK)

AdaPUR mATket urama yang AkaN MEATAR e FG Lie Adalan
wkosistern BUMN, mulei deri kerporasi, pegeves,
BUMN “Kami yakin bahwa IFG Life mempunyai model bisnis yang
cukup kual karena mempunysi largel pasar i BUMN yang besar, dan
dengan tata kslola dan risk managemant yang kuat akan membantu
memastikan bahwa perusahaan dikelola dengan baik, dan nantinya
akan membarikan perincungan kepada psmagang polis.” jslas Andy.

o1t pelanggan

Uniuk mendukung tereptanya tamet pasar itu, IFG Life akan
mangandalkan panjuslan dan pemasaran produk secara direct
marketing melau SalureEN dISTDUS! Agency GRANNG! dan Camporare.
Business Relalionship (CBR). Kedua saluran disbibusi itu diglankan
aleh tim profesional yang tarampi, dan terlatin sena tersenikas:
dengan mengoplimalkan perannya sebagai inancial advisor day
manjadi paint of contact dengan ealon Pemagang Polis.

Andy datlam uaya asuransi
yang kuat, proftable, dan berkslanjutan, IFG Life juga akan
MenErapkan SejumIan SIANGANSAs! Utk Menjalankan b
Pengslolasn bisnis IFG Lifs juga skan berorientasi pads
PENGEMBANGEN PIOGIIK Produk dengan Iur MANTAT yang reslsns,
wesuai dengan kebuluhan juga berkslanjulan dengan memberikan
proteksi o Setiap 1anap-1anap kehidupan calon Pamegang Polis

5 1FG Lite

Sucara paralel, IFG Life juga akan menerapken slandarisasi yang
AMER pads SIStEM PENEICISAN IVESIASI PAMUSEREAN. Dengan bagitu
Kami opl uransi baru dongan
patansi bisnis yang besar dan sustainabls, yang mampu memberikan
Kepereayaan Kepata masyarakal,” Unpkap Andy

MG Lif akan meniac pe
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JAKARTA. PT Asuransi Jiwa [FG atau IFG Life merupakan
pendatang baru di pasar asuransi nasional. Sebagai bagian
dari Indonesia Financial Group (IFG), IFG Life menghadir-
kan model bisnis asuransi dengan produk yang berorienta-
si pada proteksi dan produk investasi berisiko rendah.

Direktur Utama IFG Life, Andy Samuel menyatakan, fo-
kus bisnis IFG Life akan menyasar pada produk-produk
asuransi vang mampu menjawab kebutuhan pasar. Maka
dari itu, IFG Life menghadirkan produk asuransi yang ber-
orientasi pada proteksi yang merupakan marwah dari in-
dustri asuransi jiwa.

"Bagi bisnis IFG Life, produk asuransi proteksi dan pro-
duk investasi berisiko rendah masih sangat relevan dengan
kebutuhan pasar karena mampu memberikan perlindung-
an terhadap risiko-risiko yang dipertanggungkan," ujar
Andy, Kamis (22/7). IFG Life akan mengembangkan produk
dan layanan asuransi proteksi dengan dilandasi tata kelola
yang baik dan manajemen risiko yang kuat.

Adrianus Octaviano




